
  

   

‘‘ De la prospection à la facturation dans Salesforce ’’  
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Fonctionnalités  

Devis 

Commandes 

Facturation (récurrente, partielle, avoir, acompte) 

Recouvrements 

Reporting et Pilotage de l’administration des ventes 

Ecran de cockpit regroupant les indicateurs clés pour un suivi en temps réel  

du chiffre d’affaires 

Editez vos documents au format PDF ou envoyez-les directement par email 
 

Bénéfices  

Productivité administrative 

Vision 360° du client : toute l’information centralisée en un seul outil 

Partage des informations clients entre tous les employés pour une meilleure efficacité commerciale 

Réseau social Chatter et alertes intégrés 

Reporting sur l’ensemble de l’application en bénéficiant de la performance analytique de Salesforce 

Mobilité (accès depuis smartphones et tablettes) 

Application évolutive en fonction de vos besoins 

 

 

Quote to Cash 

Je peux suivre l’état des 

paiements de mon client sur 

mon mobile en me rendant à 

mon prochain rendez-vous 

   100% Cloud 

38€ / Mois / Utilisateur         

    Disponible sur     -                    

Nous contacter : Denis Beraud 
06.12.13.42.50 

denis.beraud@icom-bs.com 

 

La commande expédiée je 

déclenche la facturation 

en quelques clics 


