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+ 60% bes PROJETS DE CRM

N'ATTEIGNENT PAS LEUR OBJECTIF DE
ROI*



Quels sont les plus grands défis relatifs a la reussite de
votre CRM dans votre organisation = ?

Adoption des utilisateurs

Fonctionnalités manquantes
15% (seulement)

Qualite des donnees

81% 65%

** Ftude « Rapport d’utilisation - Salesforce 2017 » (cabinets EBSTA & ABSI), auprés de 6 000 responsables CRM.



Le Connecteur Nomination comme élément de réponse

De nouvelles
opportunités tous
les jours

Une Newsletter
personnalisée
hebdomadaire

Soyez plus efficace
dans votre
prospection

Elargissez votre
marcheé

-
N
=

Automatisez la mise
a jour de vos
contacts



Du contenu pertinent au
bon moment

16 types de signaux d'affaires
disponibles

(nomination, croissance
externe, projets, intervention
speaker...)




" Des opportunites tous les jours dans votre CRM

FILTRER ¥

Des alertes business quotidiennement 3, Ao rtec Business
exploitables par les commerciaux sur
leurs territoires de prospection

«§ Speaker 06/11/2020

Karine Schrenzel Président
3 Suisses

Elle interviendra dans le cadre de la Conférence "Production Responsable, Consommation Raisonnée” le 17/11/2020.

Voir le detail

e Des alertes business
directement sur votre page
d’accueil Salesforce

L] 1 6 ty p eS d e S i g n a u X d ’affa i reS Elle est nommée Directeur marketing et digital

.
Y\ Nomination 06/11/2020

Béatrice Mory-Brigadeau Directeur / responsable marketing
Tempur France

(nominations, croissance Voirle detal
externes, projets..)



" Des opportunites tous les jours dans votre CRM

W Alertes Business s
Ciblez et personnalisez vos — ,,,H =
alertes avecC pl_us de 100 Type dactualités

-Sélectionner--

criteres de segmentation e X romen X

Taille d'entreprise Région
--Sélectionner-- . --Sélectionner-
I rance X
Secteur d'activité Sous-secteur d'activité
~Sélectionner-- 4+ -Sélectionner-
nnnnnn x te Is X | ESM (| ) X | Loglclels et services Informatiques X
- sants &lectrol rofessl. e
Bl Selon vos comptes nommeés e e % X

Service

Il Selon votre territoire de
prospection e

-Sélectionner--

Recevoir un résumé hebdomadaire de mes alertes

SAUVEGARDER Reéinitialiser les filtres




" |Des opportunites tous les jours dans votre CRM

High-tech X Edliteurs de loglclels X | ESN (ex-SSII X | Loglclels et services Informatiques X

publlc » Plateformes digitales > | Télécommunications X
Service

-Sélectionner--

Recevez par email un resume des R
alertes business sur votre cible T —

Recevoir un résumé hebdomadaire de mes alertes n
SAUVEGARDER Réinitialiser les filtres

Une newsletter chaque "W\ nomination
semaine avec un lien direct
VerS I,eS alertes de Votre CRM Groupe M6 | Isabelle Verrecchia

e NOMINATION 05/11/2020

Elle est nommée Directeur de I'engagement Lire la suite

Mes 2 alertes Nomination - 10/11/2020

Ingenico Group | Ted Berte

e NOMINATION 02/11/2020

Il est nommé Directeur recherche et développement Lire la suite



Des opportunités tous les jours dans votre CRM

Accédez au contenu détaillé de vos alertes et transformez les en opportunité ou
en contact

Alerte Business Nomination

Nomination - Isabelle Verrecchia - Groupe M6 Modifier | Supprimer | Cloner | v
- Date de publication Décideur Entreprise Type d'actualité
,V‘ 05/11/2020 Isabelle Verrecchia Groupe M6 Nomination
Associé Détails :

Tache

v Detail de l'actualité

Titre Entreprise Evénement
Nomination - Isabelle Verrecchia - Groupe M6 Groupe M6

Resumé Décideur .
Elle est nommée Directeur de I'engagement Isabelle Verrecchia Opportunite
Date de publication Fonction

05/11/2020 Directeur / responsable développement durable, RSE Piste
~ Description

Contact

Description

Isabelle Verrecchia est promue directeur de I'sngagement du Groupe M6, & ce poste depuis novembre 2020. Elle est sous la responsabilité directe de Christophe Foglio,
directeur des ressources humaines et de l'organisation. Elle est ainsi chargée de piloter les 2 poles de la direction de I'Engagement : La Fondation M6 en poursuivant ses
missions dans le cadre d'un nouveau mandat ; et le péle RSE avec le développement d'une stratégie RSE globale qui répondra aux enjeux économiques et sociétaux du

. ) s S - ) - . e Activité

Groupe M6. Elle viendra en appui des différentes directions opérationnelles pour les accompagner dans la mise en oeuvre de cette stratégie RSE. 1l s'agit d'une création de

poste.

Source Filtres : Toutes les dates  Toutes les activités * Tous les types =~ 'Y

Actualiser » Agrandir tout « Afficher tout
Y B = a
Liens ~ Avenir et passés
Compte Contact Aucune étape suivante.
Groupe M6

Pour continuer, ajoutez une tache ou définissez une réunion.



Soyez plus efficace dans
votre prospection

Acces rapide aux structures de groupes,
aux decideurs et a leurs coordonnees
directes

R NN

- o




JllLa bonne information sur vos comptes et contacts

Contextualisez votre prise de contact
pour gagner en efficacité

Compte
La Poste =&

Type Teléphone Site Web Propriétaire du compte Site du compte Secteur d'activité
0155 44 5000 M Nomination Connecteur

Associé Détails Alertes Business Organigramme Filiales

W Alertes Business

ACTION W

Benoit Faucher de Corn Directeur | responsable R&D, innovation

* Retrouvez les signaux i
d’'affaires les plus récents sur
vos comptes

ACTION W

« Rebondissez sur ce contenu
pour personnaliser votre
prospection en approchant
directement le contact cle

)
ﬁ) La Poste




JllLa bonne information sur vos comptes et contacts

Travaillez efficacement sur des organisations
complexes grace aux structures de groupes

Assoclé Détalls Alertes Business Filiales
A T Eillalac
W 22 Filiales

, LOréal Luxe France ( Hauts-de-Seine )
L'Oréal Produits grand public ( Hauts-de-Seine )
. LOréal Cosmétique active France ( Hauts-de-Seine )
M LOréal Cosmétique active international { Hauts-de-Seine )
« Cartographiez vos comptes
Vichy ( Hauts-de-Seine )

La Roche-Posay ( Hauts-de-Seine )

 |dentifiez et importez de
nouveaux prospects

Sanoflore ( Hauts-de-Seine )

Sicos & Cie ( Nord )

« Déeployez un accord cadre au
Seln des flllales Novéal ( Val-d'Qise )




JliLa bonne information sur vos comptes et contacts

Identifiez et engagez les décideurs clés de votre
business

LVMH 4

« Accédez a l'organigramme
contenant les coordonnées
directes des decideurs cles

« Importez en un clic les
contacts cibles




La bonne information sur vos comptes et contacts

Accédez a des contacts enrichis sur votre CRM, via les informations « temps réel » de Nomination

Matthieu Bienvenu

Visualisez rapidement les informations
principales

« Accédez a la formation et au parcours
professionnel de vos contacts

- Pratiquez la recommandation active
grace a l'exploration de leur reseau
Nomination

!, METTRE A JOUR LE CONTACT

¥ SUPPRIMER LE LIEN AVEC NOMINATION

* Visitez directement leur profil Linkedin
pour les engager



Elargissez votre marché

En quelques clics, constituez au sein de
votre CRM votre propre base de
données



I Trouvez de nouveaux prospects depuis votre CRM

Importez des comptes et contacts

identifies

 Un acces direct a toutes les
donneées de la base
Nomination

« 50 000 entreprises

« 250 000 déecideurs

* 85% du PIB

Actionw

Action¥

Actionw

Actionw

Actionw

Action¥

Actionw

Actionw

"M

RECHERCHER

loreal
*,
ACTION ENTREPRISE GROUPE VILLE |/ PAYS NOMBRE DE DECIDEURS
LOréal Clichy 346
!.‘ L'Oréal Luxe France L'Oréal Levallois-Perret 35

QOGOOLOLIG :

L'Oréal Produits grand public

LOréal Produits de luxe International

LOréal Cosmétique active France

LOréal Cosmétique active international

L'Oréal

L'Oréal

LOreal

LOreal

Nom complet

Francoise Bettencourt Meyers

Bernard Kirsch

Béatrice Guillaume-Grabisch

Javier San Juan

Sylviane Balustre d'Erneville

Thierry Ruin

Nicolas Meyers

Jean-Victor Meyers

Fonction

Président

Head of data privacy 'Oréal IT

Membre du comité d'audit

Président de 'Oréal

Program director inclusive beauty LOréal found...

Directeur commercial 'Oréal luxe France

Administrateur

Membre du comité d'audit

Levallois-Perret

Levallois-Perret

Levallois-Perret

Levallois-Perret

Entreprise

Tethys

L'Oréal

L'Oréal Amérique latine

LOréal

L'Oréal Luxe France

LOréal

32

Informations disponible




Il Trouvez de nouveaux prospects depuis votre CRM

Ciblage de nouveaux prospects

Ciblage de comptes Ciblage de contacts Ciblage de pistes

« Créer une liste de prospects en importants
comptes et contacts en fonction de
S crlte res exclusifs et de vos indicateurs

-Sélectionner— . --Sélectionner--

High-tech X Editeurs de logiciels X ESN (ex-SSII) X Logiciels et services informatiques X b u S I n eSS

Matériels et composants électroniques, électriques, informatique professionnelle X

Ordinateurs & Electronique grand public X Plateformes digitales X Télécommunications X

Tranche d'effectifs Tranche de CA

Résultaty]
' I, comptes (1935)
Département
-Sélectionner— .

1935 comptes

Classement Cotation
-Sélectionner— --Sélectionner--
. B . ENTREPRISE GROUPE VILLE / PAYS NOMBRE DE DECIDEURS
Type d'entreprise Taille d'entreprise

~Sélectionner— T ~sélectionner— Orange Paris 308

Orange Business Services Orange Paris 7

Recherche avec une liste d'identifiant ( séparé par une virgule ) Accenture France Accenture Paris 124

Capgemini France Groupe Capgemini Paris 6
Sopra Steria Group Paris 15
Ingenico Group Worldline Paris 96
Réinitialiser les filtres Rexel Group paris 2
Altice France Altice Europe Paris 71
Worldline Paris 2
Salesforce France Salesforce.com Paris 64
Cegid Paris
Eutelsat Paris
Keyrus Paris
Lectra Paris
Canon France Canon Inc. Paris
Groupe Capgemini Paris
Webhelp Paris
Teleperformance France Paris
Criteo Paris

OVH Cloud Paris




..A

Automatisez la mise a jour
de vos contacts




Donnez du sens a votre CRM

Capitalisez sur la durée

« Une mise a jour automatique des contacts selon vos regles de gestion

Mise a jour d'un contact chez Nomination

Changement de poste en
interne

Validation par un administrateur Mise & jour d'un contact automatique
sans validation

MISE A JOUR DU CONTACT CRM

Départ Changement de société Confirmation de poste




Donnez du sens a votre CRM

Suivez le ROl sur le périmeétre
Nominatio

TABLEAU DE BORD
ROl Nomination
Depuis : 20 mars 2018 15:07-Affichage en tant que Nicolas LeRoux

Actualiser Modifier S'inscrire v

Leads Nomination

14

Afficher le rapport (Leads Nomination)

Comptes Nomination

307

Afficher le rapport (Comptes Nomination)

Opportunités Nomination €

Somme de Montant

Contacts créés Nomination =

141

Afficher le rapport (Contacts Nomination)

Activités avec des comptes Nomination

33

Afficher le rapport (Activités avec des comptes Nominatio

Contacts Nomination & opportunités

3

Afficher le rapport (Contacts Nomination & Opportunités)

Afficher le rapport (Opportunités sur le marché Nomination)

 Suivez 'activité commerciale, les rendez-vous, les opportunités genérées par Nomination




DATA
A

CRM
|

Installation du connecteur

RETRO PLANNING TYPE
I T

Réception de la
base comptes et

contacts pour le
matching 2 a 3 semaines de délai pour un matching Data

Chargement du
mapping compte
contact
dans le

Salesforce

sur Salesforce

Installation du connecteur

Paramétrage
Recette




NOS REFERENCES o

I ErTECHNOLOGIES €9 spendesk

|
A Cognizant Company S d\ D e I o I tte
| 14 | .

SN Assoctes
0 INSIDEBOARD

reachfive .
, 360LearninG MICROPOL -
BB M AZARS

PARELLA " | hrconsultancy partners ="




NOS SOLUTIONS

Nomination est la plateforme de réference en prospection B2B.
Notre mission : vous aider a augmenter votre chiffre d'affaires
en vous fournissant les meilleurs points d’acces a vos futurs clients !

il Sales Intelligence «2 Connecteur CRM

Appuyez-vous sur un outil complet, facilitateur de Exploitez tout le potentiel de votre CRM eny
rencontres avec les « vrais » décisionnaires. intégrant

4 5mart mailing (7] Data Cleaning

Génerez des leads qualifiés en quelques clics.

Profitez d’'une base de données nettoyeée, enrichie
et mise a jour en continu.

www.nomination.fr



CONTACT

Pierre PATROLIN
Product Owner

ppatrolin@nomination.fr
06.45.88.08.39

www.nomination.fr



