MIELES CAMPOS AZULES

Productor y comercializador de jarabe y otros derivados del agave azul organico.
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MIELES

CAMPOS AZULES

EL CLIENTE

CAMPOS 'AZULES

Una empresa 100% mexicana formada por un equipo apasionado
y comprometido que produce y comercializa Jarabe de Agave

Orgadnico y otros derivados del Agave Azul Organico.

En 2010 nace Mieles Campos Azules en Amatitan, Jalisco, México,
corazén del paisaje agavero. Es aqui donde instalan su planta y
concentran sus campos de Agave Azul Organico lo que les permite
ser verticalmente integrados para mantener una perfecta trazabilidad,
producir y llevar sus productos desde su verdadero origen hasta los
mas exigentes mercados mundiales.

En 2018 fueron galardonados con el Premio Nacional de Exportacion,
reconocimiento anual al esfuerzo, de aquellas empresas que han

logrado convertirse en sindnimo de competitividad a nivel mundial.

CONTEXTO Y DESAFIOS

- Vista 360 del cliente y seguimiento estratégico de cuentas, clientes
recurrentes y productos mas vendidos

- Incrementar las ventas de ciertos productos

- Seguimiento, calificacion y asignacion automatica de clientes
potenciales de campanas de marketing

- Accesibilidad desde cualquier lugar

OBJETIVOS

- Lograr una gestion de ventas eficiente que contribuya al incremento
de las ventas anuales.

- Tener unavision 360° de los clientes para apoyar la gestion comercial.
- Visibilidad de las actividades comerciales aumentando la toma de
decisiones oportuna.

- Mejorar los procesos de ventas y monitorear las cuentas estratégicas,

asi como generar nhuevas cuentas.

BENEFICIOS

- Dashboards de salesforce y de desempeno para administracion.
- Calificacion y asignacion de clientes potenciales.
- Estrategias de marketing ROI.

sales cloud




Somos Especialistas en Digital Commerce

Ayudamos a las empresas a lanzar su estrategia omnicanal con soluciones
de eCommerce B2B, B2C y CRM. Ofrecemos soluciones especializadas en
proyectos de Transformacion Digital.

Estamos especializados en diferentes plataformas tecnoldgicas lideres
como lo son Salesforce y SAP.

Contacto

hola@bigo.mx

www.bigo.mx

Guadalajara | Meéxico | Chicago

salesforce

PARTNER

Gold Partner de Salesforce Silver Partner de SAP



